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Solucions tecnològiques per a l’eficàcia i l’eficiència de la 
indústria i la cadena de subministrament

CONCEPTE

El SIL acollirà per 3er any consecutiu el SIL TECH, una àrea a on participen
conjuntament totes les empreses involucrades al sector de les noves
tecnologíes i la innovació dins de la cadena logística, presentant productes,
serveis i solucions tecnològiques per a la indústria alimentaria, de la gran
distribució, farmacèutica, sanitària, tèxtil, automobilística, química, etc.

El SIL TECH és l’espai que estableix una clara relació entre negoci i
coneixement per a que totes les principals empreses de traçabilitat, sistemesconeixement per a que totes les principals empreses de traçabilitat, sistemes
d’identificació, RFID, proveïdors de software i hardware, noves tecnologies,
consultoria, enginyeria, operadors de telecomunicacions, empreses que ofereixen
solucions d’e-commerce i proveïdors tecnològics de transport puguin presentarp g p p g p
les seves novetats, productes, serveis i dur a terme demostracions
pràctiques a través de Business Cases al Panell tecnològic.



PERFIL DE L’EXPOSITOR
PERFIL

DEL VISITANT

FLUXE FÍSIC:
Transport: Localització de vehicles, Sistemes integrats de gestió de trànsit (ITMS),
empreses de paqueteria i courier que es dediquen al comerç electrònic (e‐
commerce) ITS (Intelligent Transport Systems)

1
•CEOs i Directors 
Generals

commerce), ITS (Intelligent Transport Systems)
Magatzematge i manipulació: Transportadors de cinta, cadena i rodets,
transelevadors, vehicles filoguiats, despaletitzadors, armaris rotatius, codig de
barres, radiofreqüència, Identificació per RFID, Sistemes de reconeixement de
veu automatització del picking etc

2
•Gerents d’unitats de 
negoci

•Directors de logística,veu, automatització del picking, etc.

FLUXE D’INFORMACIÓ:
Comunicació: EDI, Internet, GPRS.
Magatzematge i processament de la informació : Sistemes de control i

3

Directors de logística, 
de desenvolupament 
de negocio i IT

• Professionals Magatzematge i processament de la informació : Sistemes de control i
planificació de la producció (MRP’s), Sistemes de programació de la producció,
Sistemes d’informació geogràfica, Optimització de rutes, Sistemas de gestió de
magatzems en temps real amb radiofreqüència, previsió de la demanda, Sistemes
d’identificació i traçabilitat etc

4 emprenedors

5

•Gerents de botigues  
e‐commerce i portals d identificació i traçabilitat, etc.

FLUJO DE I + D:
Serveis i Solucions: Consultories, enginyeries, Operadors de telecomunicacions i
Investigació, Desenvolupament i Innovació (I+D+i), Sistemes de comerç electrònic

5 d’internet

6
•Directors comercials

g , p ( ), ç
i e‐business.



FORMAT

SIL TECH consta d’una ZONA D’EXPOSICIÓ i un PANELL TECNOLÒGIC a on les
empreses participants podran presentar els seus Business Cases dirigits a la indústria
alimentaria, farmacèutica, sanitària, tèxtil, automobilística, química, la gran distribució…
El SIL TECH estarà ubicat enfront de la sala que acull el SIL LOGISTICS DIRECTORS
SYMPOSIUM que reuneix als directors i responsables logístics de la indústria.SYMPOSIUM que reuneix als directors i responsables logístics de la indústria.

ZONA 
D’EXPOSICIÓ

Jornades tècniques q
relacionades amb la 

industria.

PANELL 
TECNOLÒGIC

Business Cases
20 minuts



FORMES DE PARTICIPACIÓ

Opció A): 2.500 €
Disposarà d’un punt per atendre a les seves visites que

t à bi t l t t d l SIL LOGISTICS DIRECTORestarà ubicat al costat del SIL LOGISTICS DIRECTOR
SYMPOSIUM. Aquest punt constarà d’una paret modular a
on vinilar la seva imatge, una taula alta i dos tamburets.
Aquesta modalitat li permetrà presentar un BUSINESS

Opció B): Des de 5.600 € fins 6.200 € (segons

CASE de 20 minuts durant la celebració del SIL.

ubicació)
Màxima visibilitat i imatge. Estand de fusteria de 12 m2 amb
Pantalla de Plasma, taula de reunions, 3 cadires i mostrador
de fusteria Ubicat a la zona a on es desenvoluparà elde fusteria. Ubicat a la zona a on es desenvoluparà el
PANELL TECNOLÒGIC i enfront del SIL LOGISTICS
DIRECTOR SYMPOSIUM. Amb aquesta modalitat podrà
presentar 2 BUSINESS CASES de 20 minuts cada un durant
la celebració del SILla celebració del SIL.



FORMAS DE PARTICIPACIÓN

Opció C): Màxima visibilitat al passadís central …………………..…. 18.000 €

Opció C):
Disposarà d’un punt per atendre a les seves visites al
pasadís central de 48 m2 que estarà ubicat al costat del
SIL LOGISTICS DIRECTOR SYMPOSIUM Aquest puntSIL LOGISTICS DIRECTOR SYMPOSIUM. Aquest punt
constarà d’un estand de disseny a on vinilar la seva
imatge, amb diverses taules, cadires, barra de bar i
tamburets. Aquesta modalitat li permetrà presentar dos
BUSINESS CASE d 20 i t d t l l b ió d lBUSINESS CASE de 20 minuts durant la celebració del
SIL. A més, el preu inclou impacte visual assegurat de la
seva empresa abans i després del Saló amb un banner a
la pàgina web del SIL – amb més de 40.000 visites
mensuals- i la incorporació del logo de la seva empresa
al planell del Saló que serà vist per tots els visitants que
assisteixin al SIL 2012.



Solucions Logístiques per a la Indústria

SIL PHARMA & JORNADA DE 
SIL FOOD SIL PHARMA & 

HEALTH MANUTENCIÓ I 
MAGATZEMATGE

SUPPLY CHAIN

1
•Investigació, Desenvolupament i Innovació (I+D+i)

2
•Estratègies de millora i noves tendències

3
•Gestió, competitivitat, eficiència i excel∙lència.

SIL AUTO SIL e‐commerce
SUPPLY CHAIN 
OUTSOURCING 

FORUM

JORNADA DE 

3
p

4
•Reptes de futur de la logística eficient  

5
•Responsabilitat Social Corporativa (RSC)

S t ibilit t i M di A bi t
SIL TEXTIL SIL CHEMICAL SISTEMES 

D’INFORMACIÓ PER 
A LA LOGÍSTICA

6
•Sostenibilitat i Medi Ambient

7
•Traçabilitat , gestió d’estocks, automatització i optimització

8
•Logística urbana, última milla i temperatura controlada

¡CONSULTI LES FORMES DE 
NOTORIETAT!

•CEOs, Directors Generals
•Gerents d’Unitats de Negoci
•Directors de Logística, de Desenvolupament i d’IT
• Professionals emprenedors
• Gerents de negocis e‐commerce i portals d’internet
•Directors Comercials

TARGET



OPCIÓ AIMATGE GRÀFICA DE L’ESPAI SIL TECH

OPCIÓ B

OPCIÓ C

PANELL 
TECNOLÒGIC

Business Cases
20 minuts20 minuts



CARACTERÍSTIQUES TÈCNIQUES

Opció A): 2.500 €
Moqueta gris al terra; Paret modular blanca amb panels 200x100cm, 3m alt; amb
visera de forex corbat en blau. 1 mampara separadora de 50x250 cm alt, 1 nom
de l’expositor en vinil blanc a col·locar a visera. Impressió d’una imatge (mides
200x100 cm). Una taula alta i 2 taburets amb coixí negre.
Opció de canvis de colors de moqueta i parets modulars.
Assegurança de Responsabilitat Civil i Drets d’inscripció no inclosos.
Iva no inclòs

Opció B): Des de 5.600 € fins 6.200 € (segons ubicació)
Moqueta gris al terra; parets en fusteria pintada a 180 cm d’alt color blanc de 3q g ; p p
m llarg; 1 muret adossat suport pantalla de plasma a 244 cm alto; 1 rètol amb
el nom de l’expositor en vinil enganxat a la paret; 1 guia amb 3 focus de 300W;
1 quadre elèctric de 3.3 kw + endoll a base; 1 taula circular 80 cm blanca; 3
cadires blanques París; 1 mostrador fusteria 1m llarg amb prestatge i portes i

1 t ll b t t i ió PCpany;1 pantalla amb suport a paret i connexió a PC.
Opció de personalitzar l’estand, mitjançant pintura o impressió d’imatges, consultar
tarifes. Assegurança Responsabilitat Civil i Drets d’inscripció no inclosos.
Iva no inclòs.



CARACTERÍSTIQUES TÈCNIQUES

Opció C):
Moqueta i tarima, color de la moqueta a escollir del catàleg q , q g
estàndard de moquetes; 1 magatzem de 2x2m a 250 cm 
alto, en fusteria; 1 mostrador barra de bar
5 “monolitos” en fusteria per pintar a 3m d’alt; opció canvi 
de color sense cost; 2 guies de focus de 300w; 2 esferesde color sense cost; 2 guies de focus de 300w; 2 esferes 
lluminoses blanques; 1 endoll en magatzem; 
2 logotips d’aprox. 80 cm de llarg; 5 rètols en vinil de tall 
d’aprox. 90 cm; 1 fotografia a col·locar en magatzem de p g g
250x250 cm; 4 taules amb sobre blanc, 12 cadires París 
blanc;  3 taburets iris coixí negre; 
1 pantalla amb suport a paret i connexió a PC.

Assegurança Responsabilitat Civil i Drets d’inscripció no inclosos.
Iva no inclòs



P é i f ió i l il@ l iPer a més informació: comercialsil@el-consorci.com


