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ENTREVISTA A ENRIC LACALLE, PRESIDENT DEL COMITE ORGANITZADOR DEL SALO INTERNACIONAL DE LA LOGISTICAIDELA MANUTENCHO

«“Barcelona és i sera una de les grans
referencies logistiques d’Europa’

REDACCID
Quins canvis derivats de
Yactual conjuntura econdmica
shan produit en el sector de la
logistica?
Com ha succeit a 1a resta de
sectors, el logistic ha hagut
d'adaptar-se als nous reptes
que planteja I'actual conjun-
tura econdmica, utilitzant més
que mai l'enginy i la imagina-
ci6. El que és cert és que hi
ha unes ganes boges de sortir
d'aquesta crisi i si fos per la
voluntat de la gent ja I'hagués-
sim superat fa temps. Estic
convengut que d’aguesta crisis
sortiran empreses més fortes i
més sdlides. .

En una entrevista realitzada
amb motiu del Sai SIL2008, vostd
afirmava que la logistica no entdn
de crisi. Manté aquesta opinid?
El sector logistic serd un dels
primers en superar l'actual
desacceleracié econdmica.
Logicament, I'activitat logis-
tica s'esta ressentint del des-
cens del consum, perd també
és cert que avui dia és impos-
sible construir una empresa
d’exit sense una bona logfs-
tica. En aguests moments, on
totes les empreses necessiten
reduir els seus costos, donar
resposta a les necessitats
canviants dels seus clients de
manera immediata, optimit-
zar recursos i produccié... 1a
logistica juga un paper fona-
mental. La logistica és un
element de primer ordre per
dinamitzar l'activitat econo-
raica pel fet de ser un factor
importantissim per a 1a com-
petitivitat i un auténtic motor
de la industria.

Quines creu gue son les prin-
cipals amenaces del sector?
Vivim en un mén cada cop
més global, fet que ens obliga
a pensar en clan mundial. Les
distancies cada cop son rés
curtes i les barreres s6n mini-
mes. El repte principal rau en
la internacionalitzacié de les
empreses espanyoles. Només
30.000 empreses nacionals
exporten regularment. Aquest
fet demostra clarament gque
I'exportacié és la gran assigna-
tura pendent de les empreses
espanyoles.

Qiines mesures estan adap-
tant des del SIL per atraure a les
empreses del sector?
Conscients que avui dia les
empreses miren més que
mai el cost, hem utilitzat la
imaginaci6 i hem ideat una
série de possibilitats perque
tothom pugui estar present
al SIL. Aquest any els exposi-
tors poden disposar, des d'un
estand de 10 m2 claus en ma
a un preu moit assequible,
fins a participar a YHospitality
Area, un estand de luxe de 180
m2 situat en una zona prefe-
rent que es pot contractar per
dies, per a presentar novetats,
realitzar presentacions, cock-
tails... Sincerarnent, amb Ven-
focament que 1i hem donat al
SIL 2010 s’han presentat solu-
cions per a tots els gustos i
totes les butxaques, amb I'ob-
jectiu que ningi es quedi fora
i que el que s’hi quedi, sigui
voluntariament.

Daltra handa, quins s6n
ols punts més forts de ledicié
& 'aquest any?

Un dels punts més forts de
les darreres edicions del SIL,
i que aquest any tornara a
posar-se de manifest, és Vele-

Lacalle es troba al capdavant det SIL que se celebra properament a Barcelona.
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vada participacié d'empreses
internacionals. Sempre he
dit que una fira que no sigui
internacional no té sentit en
un mén tan global com el que
vivim. Aquest any esperem
una participacié internacio-
nal que s'apropara al 50% del
total d'empreses expositores.
Un altre aspecte important de
Tedici6 d’aquest any és la gran
participacié d'operadors logis-
tics, al marge de la celebracié
del vuité Forum Mediterrani
de 1a Logistica i el Transport,
que jasha convertit en un tot
un referent de la comunitat
logistica mediterrania.

1 ols sectors que presentaran
un creixement més gran?
A part de l'elevada participa-
ci6 d’operadors logistics, cal
destacar el creixement que
experimentaran altres sec-
tors, con és el cas del trans-
port per carretera o les noves
tecnologies. Aquest any hem
creat el SIL TRANS AREA i el
SIL. TECH AREA, dues noves
zones dedicades, precisament,
a aquests dos sectors ique han
tingut una gran acollida. Una
trentena d’empreses del sector
de les tecnologies de la infor-

“Lexportacio
éslagran
assignatura
endent de
es empreses
espanyoles”

“Qui es pensi
que només
osant un estand
i una hostessa
fara negoci
s’equivoca”

maci6 i una vintena del sector
del transport ja han confirmat
1a seva participaci6.

Si hagués d'esmentar tres

roptes estratégics de futur del
salo, quins serien?
El nostre repte sempre ha
estat assemblar-nos el maxim
possible a les fires alema-
nyes, tot i que sabem que és
impossible arribar a ser com el
Transport Logistic de Munich
perqué Espanya mai sera Ale-
manya D’altra banda, un repte
de futur del SIL és incremen-
tar la internacionalitat dels
nostres visitants. Actualment
comptem amb un 20% de visi-
tants procedents de fora del
nostre pafs i volem que aquest
némero s'incrementi.

Després de [éxitdela darera

adici6 del Sal6 SIL2009, quins s60
els principals objectius que volen
assolir en ledicié d'enguany
quant a visitants?
En els temps gue corren, Orga-
nitzar una fira de les caracterfs-
tiques del SIL és de matricula
d’honor. Lobjectiu d’aquest
any és tornar a superar la xifra
dels 50.000 visitants i generar
¢l maxim negoci possible. El
SIL és una fira que, si es tre-
balla, és molt rendible per a
les empreses. Qui es pensi que
només posant un estand i una
hostessa fara negoci s’equi-
voca.

Quin és el perfil del visitant?
El SIL és un Sal6 molt profes-
sional i aixd queda reflectit en
el perfil dels nostres visitants,

els quals majoritariament sén
professionals amb poder de
decisi6 de compra. Un 48% dels
visitants del Salé Internacional
de la Logistica i de la Manuten-
¢i6 sén directors i gerents de
grans empreses i un 24% s6n
caps i responsables de logis-
tica. Pel que fa als sectors d’ac-
tivitats dels visitants del SIL cal
destacar el de la logistica i el
transport (36%), el de la indis-
txiapesadailafabﬁcacié (32%),
el dels serveis (10%), 1a indis-
tria quimica i farmacgutica (6%)
i l'alimentacié (5%).

Qué representa la ciutat de

Barcelona per al sector de la
logistica?
Barcelona és un punt geoestra-
tegic pel comerg amb les zones
del Mediterrani, Asia i Ame-
rica. La ciutat comtal és una
ciutat de pas obligat a Europa
que compta amb un gran port
i sempre ha apostat pel trans-
port i 1alogistica com a sectors
estratégics, constituint un dels
eixos clau per al seu desenvo-
lupament econOmic i social.
Tot aixd ha fet que Barcelona
sigui una ciutat amb gran pes
especific al Mediterrani, com
ho demostra el fet que actual-
ment acull la Secretaria Gene-
ral de Y'Uni6 pel Mediterrani. La
importancia que té 1a ciutat de
Barcelona al Mediterrani també
es veu reflectida amb la cele-
bracié cada any d'un Salé de la
Logfsticaidela Manutencio, el
SIL, que ésla referéncia de la
comunitat logistica mediterra-
nia.

Com qualificaria el seu poten-
cial de creixement respecte a
altres centres logistics d'Europa?
El potencial de creixement de
Barcelona en matéria de logis-
tica és excellent. La inaugu-
raci6 de la nova terminal T1
de I'Aeroport de Barcelona,
el projecte de la futura ampli-
aci6 del Port de Barcelona i
Texisténcia d’un gran nombre
de plataformes logistiques ubi-
cades a 1a regi6 metropolitana
de Barcelona, son alguns dels
exemples que ens indiquen
el gran potencial que tenim.
Barcelona és i serd una de les
grans referéncies logistiques
d’Europa.



